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Regional Sales Manager - Bayern 
Softwaretools - Embedded   

Homeoffice im Raum Bayern 

Kurzbeschreibung 
Unser Klient agiert in einem sehr aufstrebenden Markt mit weit überdurchschnittlichen Zuwachsraten. Für 
dieses dynamische Umfeld soll die Vertriebsmannschaft weiter aufgebaut werden. Es werden erfahrene 
Profis gesucht, die in signifikanten Rollen zum weiteren Unternehmenserfolg beitragen können.     

Unternehmen 
Unser Klient ist ein mittelständisches, deutsches Unternehmen und stellt innovative Software-
Entwicklungswerkzeuge zur statischen Codeanalyse und zum Schutz vor Software-Erosion her. Zu den  
Kunden zählen herausragende Technologieführer u.a. aus der Automatisierungstechnik, 
Automobilindustrie, Luft- und Raumfahrt und Medizintechnik. 

Hauptaufgaben 
• Analyse des regionalen Marktes nach möglichen Kundenpotentialen (Embedded Software 

Entwicklungsabteilungen)

• Nachhaltige Betreuung bestehender Kunden

• Aufbau neuer Kunden

• Enge Zusammenarbeit mit der eigenen Entwicklungsabteilung, Inside Sales und Marketing

• Teilnahme an Messen, Roadshows und Konferenzen.

• Reporting 

Anforderungen 
• Fundierte theoretische, akademische Ausbildung

• Sehr gutes technisches Verständnis (idealerweise Erfahrung mit Software-Tools im Embedded 
Umfeld

• Überdurchschnittliche Kommunikationsfähigkeit auf allen Ebenen

• Mehrjährige Erfahrung im Vertrieb erklärungsbedürftiger Produkte

• Deutsch fließend

• Englisch verhandlungssicher 

Für die bessere Lesbarkeit des Textes wird auf die Verwendung geschlechtsspezifischer Sprachformen 
verzichtet. Sämtliche Personenbezeichnungen gelten für alle Geschlechter. 
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